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La croissance de cette activité peut amener à recruter d’autres 

chercheurs de talents et de devenir un bureau d’acheteur d’art.

Dans ce cas, nous conseillerons une forme sociétale (Sarl ou SAS).

Nous pouvons alors être amenés à anticiper cette phase, faire des 

simulations et rechercher les critères de décision (optimisation 

fiscale, synergie...).

Forme
L’acheteur d’art a pour mission d’identifier et recommander les 
talents externes pour satisfaire la demande client et l’idée créative 
de l’agence.
Il s’agit d’une activité intellectuelle mais pas d’auteur. A défaut 
d’être exercée sous un contrat de travail, elle le sera sous une forme 
libérale.

Le + de Com’Com

Problématique 
De nombreuses problématiques pèsent sur cette activité pour être 

réalisée sous une forme de freelance.

Il faut se constituer un réseau fiable de talents... et quid de 

l’exclusivité ?

Il faut avoir un réseau important de clients... mais quid des 

«jalousies» entre les uns et les autres sur la découverte de talent 

qui profiterait plutôt à l’un qu’à l’autre ?

Au-delà de ceci, se posera la détermination d’une règle de 

facturation fiable :

• un fixe à la taxe

• Une % des talents trouvés et qui sont facturés

• Un mixte

Les autres problématiques classiques sont aussi à surveiller :

• Statut juridique (micro ou réel)

• Banque dédiée à l’activité

• Adhésion à une AGA

Compléments d’informations
Free-Lance, Maison des Artistes, Agessa
Communication, marketing, publicité

Fiches Expert

- Être libéral : quelles sont mes obligations ?
- Liste des professions libérales et de leurs caisses de 
retraite
- A quoi servent les organismes de gestion agrées ?
- Artistes-auteurs : comment facturer mes activités 
accessoires ?
- Modèle de facture pour un Freelance

Bibliographie

- Les guides du freelance : trouver ses clients
- Les guides du freelance : vendre ses prestations
- Profession: graphiste independant

Paroles d’expert

- C’est quoi le meilleur statut pour un artiste ?
- Je suis free lance artistique, quel taux de tva ?
- C’est quoi la différence entre BNC et Micro BNC ?

http://www.comcom.fr/expertise-comptable/freelance-maison-des-artistes-agessa
http://www.comcom.fr/expertise-comptable/communication-marketing-publicite
http://www.comcom.fr/etre-liberal-quelles-sont-mes-obligations
http://www.comcom.fr/liste-des-professions-liberales-et-de-leurs-caisses-de-retraite
http://www.comcom.fr/liste-des-professions-liberales-et-de-leurs-caisses-de-retraite
http://www.comcom.fr/a-quoi-servent-les-organismes-de-gestion-agrees
http://www.comcom.fr/artistes-auteurs-comment-facturer-mes-activites-accessoires
http://www.comcom.fr/artistes-auteurs-comment-facturer-mes-activites-accessoires
http://www.comcom.fr/modele-de-facture-pour-un-freelance-a-la-maison-des-artistes-1ere-partie
http://www.comcom.fr/les-guides-du-freelance-trouver-ses-clients
http://www.comcom.fr/les-guides-du-freelance-vendre-ses-prestations
http://www.comcom.fr/profession-graphiste-independant
http://www.comcom.fr/c-est-quoi-le-meilleur-statut-pour-un-artiste
http://www.comcom.fr/je-suis-freelance-artistique-quel-taux-de-tva-dois-je-mettre-sur-mes-factures
http://www.comcom.fr/c-est-quoi-la-difference-entre-bnc-et-micro-bnc

